АНАЛИЗ РЫНКА И КОНКУРЕНТОВ

Прежде чем выходить на рынок с товаром или услугой, нужно этот самый рынок тщательно изучить. Насколько нуждаются люди в предлагаемой продукции, какие «бреши» Вы готовы заполнить своим товаром, и т.д. Ну а затем:
Изучение конкурентов — сложный и кропотливый этап составления бизнес-плана. Вам необходимо внимательно изучить и оценить все нюансы работы ваших конкурентов. Понять специфику работы в данной сфере и Анализ конкурентов бизнес планареализовать в своем бизнесе все лучшее, что почерпнули у конкурентов.

- Подсчитайте количество конкурентов

- Определите долю каждого на рынке

- Определите поведенческую политику конкурентов (изменчивость цен, ассортимент товара и услуг)

- Изучите рекламную деятельность

- Оцените преимущества и недостатки

- Грамотно реализуйте все лучшее, что представлено у конкурентов
